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SEGUE A MESMA TENDENCIA

O MOVIMENTO COMECA A GANHAR FORCA

© @

Governos

Empresas

de Energia
Construtoras

Hospitais
Montadoras Combustiveis

e crescendo...
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'/ MAS HOR

Estudo sobre o status de
Corporate venture
No brasil

vig3ed HBS Angels
v‘YA’ HARVARD | BUSINESS | SCHOOL
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USCAR A INOVACAO ABERTA?

inovacao
Busca rapida e novas
solucdes para
problemas

Encontrar novos
produtos e mercados

Mecanismo para inovar
de forma aberta
utilizando startups

-

Rejuvenescimento da cultura

Fazer a empresa mais
inovadora e com maior
disposicao ao risco
Criar percepcao interna
das novas tendéncias
de mercado e
tecnologias

Retorno financeiro

Investimento focado
exclusivamente em
retorno e
rentabilidade

Independente da
compatibilidade entre
negocios

Marketing e Imagem da marca

Modificar a percepgéao
externa da marca
corporativa

Rejuvenescer a
mentalidade interna

e




D-DE EVOLUCAO DA INOVACAO NAS
ORGANIZACOES

Organizacéao focada

em inovacao
Iniciativas
pontuais nao
formais

Comprometimento
total da Cia

Potenciais
conflitos internos

O status de

Corporate venture :
Programas formais

Inicio de
reconhecimento e
Projetos suporte da Cia

veskenll HBS Angels espalhados

éﬁ-& w HARVARD | BUSINESS | SCHOOL Falta de suporte
w executivo/comunic
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TAGI1O SENVOLVIMENTO DAS STARTUPS
Usando as alavancas ORGANIZACIONAIS para acelerar startups
Programa de Aceleracao Oito
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TAGI1O SENVOLVIMENTO DAS STARTUPS
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U U N '
S QUAL ESTRAGEGIA ESCOLHER?

QUAL A FORMULA DE RELACIONAMENTO ENTRE organizaCOES E

STARTUPS
Alavancas e objetivos

Cada organizacao deve avaliar quais sao os ativos de que dispoem e
como estes ativos podem servir como alavancas para as startups.

Evolucao de produto /
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QUAL A FORMULA DE RELACIONAMENTO ENTRE organizaCOES E

STARTUPS
Alavancas e objetivos

Cada organizacao deve avaliar quais sao os ativos de que dispoem e
como estes ativos podem servir como alavancas para as startups.

Evolucao de produto /

- -
— — —— — —————— i

Optamos por focar na nossa capacidade de dar escala e de

.ITO oferecer canais que aceleram o crescimento das startups
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RENDENDO COM O PROCESSO
BUSCA POR NEGOCIOS EM SEGMENTOS ESTRATEGICOS

RELACIONAMENTO
COM O ECOSSISTEMA

AREAS DE INTERESSE (EVOLUCAO)

. Desafios abertos ‘ . Desafios ligados ao negocio 1
INTERNET SMART UX Atendimento (Al) - Video Analytics ' Cobranca Alternativa 22 ’“’ Solugbes que possam
DAS COISAS CITIES atacar problemas e/ou

Gestdo de Home Devicm Multicloud Managemey.g glrz:;zt;gide @ explorar oportunidades
) - de negdcio que tenham
SERVICOS SERVICOS e Marketing Digital + .
DE SASDE EDUCACIONAIS jmeace o Gestédo de Campanham relado com o setor de
Plataforma de telecomunicagdes.
Relacionamento Market Place ﬁ'
SOLUCOES
DIGITAL .
DE EFICIENCIA People Analytics @l | 1oT (low cost + Saas) %}
ADVERTISING E PRODUTIVIDADE
Gestdo de Energia UX Loja (VR e AR) fﬁ
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UX Atendimento (Al) |&2| | Video Analytics “ Cobranca Alternativa @ Solugdes que possam
atacar problemas e/ou

Alternativas de .
@ explorar oportunidades
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de negdcio que tenham

e Marketing Digital +
EAD Gamificacao ] B i Campanhaﬁ’l relagdo com o setor de
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Pense no que vocé tem a oferecer
(dados, exposicdo, validagdo da solugdo...)
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Pense no que vocé tem a oferecer

(dados, exposicdo, validagdo da solugao...)

—~—————

Crie APIs Faca POCs
Teste hip()teses Se insira no ecossistema
(Lean Mindset) de inovacdo

Se prepare para superar alguns dos maiores desafios
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Pense no que vocé tem a oferecer

(dados, exposicdo, validagdo da solugao...)

—~—————

Crie APIs Faca POCs
Teste hip()teses Se insira no ecossistema
(Lean Mindset) de inovacdo

Se prepare para superar alguns dos maiores desafios

A. Velocidade naimplantagao
Tolerancia ao erro .
(contratacdo, foco, faseamento)
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“"Me dé uma alavanca e um ponto de
apoio e levantarei o mundo.” (Arquimedes)
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AL CAS, ALAVANCAS, ALAVANCAS...
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De'?‘a“da. el T Instrumentos Regulatorios
(virar cliente da startup)
mercado \

O que uma
organizacao

publica pode

oferecer a

uma startup?
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BUSCAR ENDERECO..

Q@g Seu AptésipOceanic
tdo Gourme

|

Retirada no plano

Valor cobrado

N2GO

\E“;RG

]
=

LOCALIZE O TERMINAL
MAIS PROXIMO NO APP
ENERGY2GO

RETIRE UM CARREGADOR
PORTATIL

RECARREGUE SEM TER
QUE PARAR

DEVOLVA O CARREGADOR
EM QUALQUER OUTRO
TERMINAL DA REDE




y U UE S .
Q S STARTUPS ESTAO BUSCANDO?

COMO ESCOLHER O PARCEIRO IDEAL

DEFINICAO DO

PRODUTO VALIDACAO

- Conhecimento do - Experiéncia em - Canais de distribuicao
mercado / segmento aceleracéo
- Sinergias operacionais
- Demanda potencial de - Demanda potencial
clientes estratégicos interna - Apoio em gestdo
- Time Qe produtos - FIeX|b|I|da£je paraa . ErardErerie
acessivel implantacéo de solugdes
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Contato:

(21) 98715-0005


mailto:bernardo.estefan@oi.net.br

